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Las máquinas no entienden intención.
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Interpretan señales:

•Comportamiento

•Contexto

•Recurrencia

•Probabilidad



Navegación inicial (señales en tiempo real)



Experiencia ajustada (recomendaciones y orden)



Cómo empezar a pasar ese filtro
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• Qué señales genera hoy tu empresa.

• Cómo está estructurada tu información.

• Dónde apareces… y dónde no.

• Quién decide antes de la persona

Esta foto de Autor desconocido está bajo licencia CC BY
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Traducción a exportación.
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• Tu información compite antes que tu marca.

• Tu catálogo es leído por máquinas.

• Si no eres seleccionable, no eres visible.



Gracias por su atención

Antonio Lana
info@pmc33.com
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