
Europa ofrece millones de euros en proyectos
colaborativos. 

Metaindustry4 te ayuda a conseguirlos



10 Claves + 1 para 
lograr financiación 

europea para la pyme



+ 11.000 
empleos

+ 2.200 M€ 
facturación

76 socios

MetaIndustry4



76 socios



Estrategia.



Retorno generado por MI4 para la empresa asturiana
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Apoyo recibido de IDEPA/Sekuens Retorno generado para las empresas 

Año Mincotur Unión Europea
2018 92.214
2020 183.755,64
2021 251.337,50 146.374
2022 813.642,90 549.806
2023 1.299.823,00 132.400

2.640.773,04 826.180

3.466.953,04

2016 52.996,03
2017 50.001,64
2018 54.000,00
2019 47.973,44
2020 46.856,52
2021 23.154,98
2022 12.723,70

287.706,31

Por cada euro recibido, 
hemos retornado 

12 euros 



Redes de influencia 



Esquema básico de financiación



INGENIOUS: 



+ 80 oportunidades 

abiertas



Todos los sectores





10 Claves + 1 para 
lograr financiación 

europea para la pyme



Investiga
Investiga y selecciona las convocatorias más alineadas con tu idea.
Asegúrate de que tu proyecto cumple con los requisitos y objetivos de la 
subvención.



Lee
Analiza la guía del solicitante, estudia los desafíos y retos que se proponen.
Revisa atentamente los formularios, la documentación requerida y las FAQs. 
Sigue las instrucciones, el formulario da más información de la que parece.



Estado del arte
Reflexiona ¿Cómo de innovadora es nuestra propuesta? ¿Por qué?
¿Qué aporta respecto a las soluciones actuales? Mejor servicio, mayor alcance, más 
económico….



Evaluación
Los criterios de evaluación son clave. 
¿Qué se evalúa? ¿Cómo se evalúa? ¿Qué peso específico tiene cada apartado de la 
propuesta?



Objetivos
Define claramente que es lo que se pretende conseguir con esta propuesta. Sé realista.
¿Están alineados con los retos planteados en la convocatoria? ¿Son medibles? Demuéstralo
Recuerda que, además de estar alineados y de ser medibles, es importante que el evaluador 
los pueda comprender y visualizar el resultado



Roles y funciones
Elige bien a tus socios.
¿Qué rol va a ejercer cada uno? ¿Cuáles van a ser sus funciones? ¿Cuál es el valor 
añadido que diferencia a nuestro consorcio?



Plan de trabajo
Define claramente un plan de trabajo, revisa que este cuenta con:
Tareas, plazos, hitos, responsables, resultados…
….y unos entregables que evidencien lo conseguido



Presupuesto
Trata de ser coherente.
Gastos de personal, horas dedicadas y perfiles implicados.
Colaboraciones externas y otros gastos, no excedas los límites y justifica la necesidad en el 
plan de trabajo.



Formato e información
Cumple con los requisitos de formato: límite de caracteres, anexos, firmas....
Elige cuidadosamente la información adicional aportada.
Recurre a imágenes o gráficos. Un diagrama de Gantt y un organigrama son



Resuelve tus dudas
Lee, estudia y si tienes dudas, pregunta. 
Ponte en contacto con el promotor o el contacto local para aclarar cualquier duda y 
evaluar la viabilidad de tu propuesta. 



Un último consejo
Los evaluadores son personas que pueden, o no, ser expertas en la materia. 
Revisa la redacción, cuida el idioma en el que lo presentas, haz que sea lo más 
comprensible, incluso, didáctico posible. 



¡GRACIAS!

Jose Ramón Natal. 
Cluster Manager 

jrnatal@metaindustry4.com

mailto:jrnatal@metaindustry4.com

